
¿Cómo hacer publicaciones 
para anuncios pagados en 

Facebook?



LA IMAGEN
En punto número uno es la imagen, esta es tu principal oportunidad para llamar 

la atención del cliente. Tienes 2 a 5 segundos para llamar la atención de tu 
prospecto de cliente. Recuerda estas compitiendo con miles de marcas que 

también se anuncian en redes sociales, por lo cual tienes que llamar la atención 
más que ellos.

Diagrama Z Neuromarketing -20% de texto



Diagrama Z

Siempre vemos primero lo que está del 
lado superior izquierdo por lo que debemos 
mostrar nuestro texto ahí.
 
 



Neuromarketing

Se dice que poner la imagen de una 
mujer sonriendo al ver tu producto 
hace el anuncio mucho más 
atractivo.
 



20% de Texto

Facebook busca que la publicidad 
no sea visualmente cargada por lo 
que recomienda anuncios sin texto, 
o con muy poco.



Se breve y muestra más sus beneficios que 
las características de tu producto o 
servicio.

Invitalos a hacer algo con tu 
publicación, llevarlos a una landing 
page, a que etiqueten a algún amigo 
interesado, a tu sitio web o llevarlos 
al Whatsapp. Usa emojis

¿Cómo hacer un Copy?

Empieza con una pregunta simple o una 
afirmación que se conecte con una necesidad.

!Llama la 
atención!

Menciona sus 
beneficios

Llama a la 
acción



Llama la atención:

Ejemplo
Beneficios:

Llamada de acción:

Neuromarketing: Mujer sonriendo 
viendo o no.. a su novio.:



Llama la atención:

Ejemplo 2

Beneficios:

Llamada de acción:

Neuromarketing: Mujer sonriendo 
viendo el titulo del anuncio:


