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Gerike-Finanz
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Doreen Gerike
Gerike-Finanz
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Vorstellung

- 45 Jahre alt

- verheiratet, 2 Sohne (18 + 13)

- Buro in Klotze in Sachsen-Anhalt

- 1995 Versicherungskauffrau gelernt

- 10 Jahre AusschlieBlichkeit fur die LVM,
Victoria und Volksfursorge

- 7 Jahre Finanzdienstleistung Telis
Finanz AG

- seit 2012 Versicherungsmaklerin und
Finanzanlagenvermittlerin

- Versicherungen, Vermogensaufbau,
Energieanbieterwechsel



Was fuhlt sich besser an? ﬁ:;izke

Pro Haushalt...

...oder...

... 30 € Monatseinnahme?

... 10 € Monatseinnahme...



E:E‘z"e

Ausgangssituation 2019:

- ca. 400 Privathaushalte in Betreuung
- ca. 4.000 € monatliche Courtageeinnahmen

- 10 € monatliche Einnahme pro Haushalt

- max. 12 Termine pro Woche a 44 Arbeitswochen

-> @ 1,3 Termine pro Haushalt im Jahr moglich

- Steigerung der Einnahmen durch Gewinnung neuer Haushalte
- noch mehr Arbeit & Termine

- Grenze = verfugbare Arbeitszeit



Wie kann ich .
mit weniger Kunden und ™™
weniger Zeitaufwand
hohere Einnahmen erzielen???

Schaffen Sie sich Freiraume - zeitiich & finanziell




1. Idee: ﬁ

Einfuhrung von Servicegebuhren

Vorteil:
 hohere Einnahmen

Nachteile:

« zusatzlicher Mehrwert notig
* hoherer Zeitaufwand
 Verwaltungsaufwand

« umsatzsteuerpflichtig

« Aufwand <-> Nutzen unverhaltnismafig




2. Idee: ﬁ
Umstellung aller Haushalte auf Honorar

- Vereinbarung eines monatlichen Honorares

- Umstellung aller Sachversicherungen auf courtagefreie Nettotarife




2. Idee: ﬁ
Umstellung aller Haushalte auf Honorar

Nutzunqg des Pareto-Prinzips:

Uberlegen
40%

NEIN
30%



2. Idee: ﬁ

Umstellung aller Haushalte auf Honorar

- Ziel = @ 30 € pro Haushalt ..

- 30 % ,Ja" von 400 Haushalten = 120 Haushalte -> x @ 30 €
= 3.600€ monatliches Betreuungshonorar

-> Mit 1/3 der Haushalte = fast gleiche Einnahmen!
-> Motivation!



Meine Alleinstellungsmerkmale: ﬁerike
i

> Klarheit des Wertes der eigenen Dienstleistung

- Eigener Serviceordner
- Online-Kundenordner — App Simplr

- Regelmaliges Sortieren der Unterlagen Mein Finanzorde:
- Bestandsaufnahme, Analysieren, Losungen, Betreuung

- Vermittlung courtagefreier Nettotarife im Sachbereich

- Stop&Go-System im Investmentbereich -

- Vermittlung von Edelmetallen simpl| 1

- Mehrwert durch hohes Einsparpotential

d hohere Renditen

CHAKOEN RALSE
RIHED BUNT R




Meine Strategie: ﬁerike

» Honorargesprach mit jedem Kunden:

- bei jedem Kundenkontakt — Beratungstermin vereinbaren

- zuerst Kundenanliegen bearbeiten (= Service)

- Arbeitsweise & Vergutung Versicherungsvertreter <-> Makler
- Offenlegung meiner Courtageeinnahmen aus dem Haushalt




Meine Strategie: ﬁerike

» Honorargesprach mit jedem Kunden:

- Vereinbarung des monatlichen Honorares (oder Kundigung
des Maklervertrages)

- mein Honorar liegt bei 1,5% des Nettoeinkommens des
Haushaltes (monatlich mind. 20 €/max. 50 €)

- Umstellung der Sachvertrage auf courtagefreie Nettopolicen

12



Meine Strategie: ﬁerike

» Bearbeitungsstand vom 06.08.2019 — 19.09.2022:

- 280 Gesprache
- 169 Honorarvereinbarungen
- 60 % der Haushalte vereinbaren Honorar!

- 5.165 € monatliches Honorar




Meine Strategie: ﬁerike

=> @ 31 € monatliche Gesamteinnahme pro Haushalt nach der
Umstellung

- mehr als Verdreifachung der Einnahmen pro Haushalt!

- bisher 20 neue Haushalte gewonnen

» Mehr Umsatz mit weniger Kunden!

» Auch Neukunden zahlen Honorar!




Fazit: ﬁ

Vorteile durch die Umstellung auf Honorar

» Keine Abhangigkeit mehr von Versicherern und deren Courtagen
» Keine unrentablen Kunden mehr

» Verdreifachung der Umsatze pro Haushalt

» Kunden, die nur auf Dumpingpreise aus sind, werden aussortiert

» ,nervige” Kunden werden sympathischer, da sie wieder rentabel

sind




Welche Versicherer bieten ﬁae.:izke
bereits courtagefreie Nettotarife an?

b
). ) DOMCURA pOUOEN.WEBK, .
rhion. '!Eﬁgmger HC E:%EHT

KASSE

rokundo . .
F\?OLKSWOHL BUND Gruppe Inter RISk .'

VIENNA INSURANCE GROUP

A

die Bayerische

0. K t und
& onzept un ...und es werden immer mehr!
N> Marketing Gruppe



Mehr Umsatz pro Kunde! erike

Jetzt starten und monatliche
Einnahmen verdreifachen!

Schaffen Sie sich Freiraume - zeitiich & finanziell




Dankeschon fur die Aufmerksamkeit! BEiEe

Bei Fragen einfach Kontakt aufnehmen:

Doreen Gerike — Tel.: 0170 4057732
www.gerike-finanz.de *** doreen.gerike@gerike-finanz.de

Schaffen Sie sich Freiraume - zitiich & finanzell



http://www.gerike-finanz.de/
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