IHR PARTNER
FUR VERKAUF
& VERMARKTUNG

Die Kombination aus der besten Immobilienvermarktung und einem
kompletten Maklerservice zu einem fairen und transparenten Preis.
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WER SIND WIR?

Neho, die provisionsfreie
Immobilienagentur

Neho ist die erste provisionsfreie Immobilie-
nagentur der Schweiz. Wir bieten den besten
Maklerservice, kombiniert mit einer digitalen
Plattform, die die vollstindige Transparenz
aller Informationen und eine umfassende Opti-
mierung lhres Verkaufs gewahrleistet.

Neho Pro

Seit Griindung durfte Neho erfolgreich mehrere
Immobilieprojekte betreuen. Aufgrund der
resultierenden wachsenden Nachfrage von
Kunden, bietet Neho nun ein neues Angebot
exklusiv fir Geschaftskunden an: Eine Losung,
von der Vermarktung bis zum Verkauf der letzten
Einheit lThres Projektes. Neho zentralisiert dabei
alle Aktivitditen im Zusammenhang mit der
Vermarktung und erfolgreichen Verkauf lhres
Projektes. Dank der Hybridldsung aus Intuitiver
Digitalstruktur und personlicher Expertise von
erfahrenen lokalen Maklern erzielen Sie eine
hohe Effizienz beim Verkauf, gesteigerte Qualitat
und reduzierte Kosten.

Unsere Kunden bewerten
uns im Durchschnitt mit:

Sehrgut  4.69/5.00

SWISS REAL
ESTATE AWARD

WINNER

[l 2018

+4143 588 01 00

www.neho.ch

PropTech Partners SA



DIE SCHRITTE

Versand der ersten Dokumente
Sie Gbergeben uns die notwendigen
Informationen fir die professionelle

Schatzung lhres Projekts (Plan,
Typologie der Projekte, Hauptmerk-
male fiir die Vermarktung).

Genehmigung oder Anderung
der Werbematerialien

Bestitigung der spezifischen
Website und Beginn der
Vermarktung

® ]. o Meeting

2. 1

Beschreibung lhres Projekts und Ihrer
Erwartungen

Unterbreitung des
Kostenvoranschlags

Fir die Vermarktung und den Verkauf,
inklusive unserer Maklerleistungen flir
unseren Festpreis

Vorbereitung der Prasentation
und unterstiitzender Materialien
3 bis 6 Wochen je nach Projektumfang

Betreuung bis zum
Verkauf der letzten
Einheit des Projektes.



1. DIE PRASENTATION IHRES PROJEKTES



DIE PRASENTATION
IHRES PROJEKTES

| Verfligbare Optionen fir die
Prasentation lhres Projektes.

1.

Computergrafiken Aussenbereich

3D-Aussenbereiche sind unerlasslich,
damit lhre Kunden den Auftritt und
das Gebiet, in welchem ihre zuklinftige
Immobilie liegt, visualisieren kénnen. Die
3D-Aussenbereiche dienen aber auch
dazu Vertrauen in das Projekt und den
Bauherrn aufzubauen.

Drohneneinsatz moglich

PropTech Partners SA +4143 588 01 00 www.neho.ch 7



Virtueller Computerrundgang

Die  3D-Besichtigungen ermoglichen
ein vollstandiges Eintauchen in den
Wohnraum - dem neuen Zuhause. Eine
echte Tour durch das Objekt, die sich so
anflhlt als wéren Sie dort !

Ein ideales Instrument fiir eine
Vermarktung in der Bauphase, bei welcher
der Kunde Schwierigkeiten hat, sich in ein
finales Ergebnis hineinzuversetzen. Vor
Ort kénnen wahrend der Besprechungen
Virtual Reality Brillen verwendet werden.

PropTech Partners SA

Computergrafiken Innenbereich

Die 3D-Innenansichten erméglichen es Ih-
ren Kunden, sich in das Projekt ihrer Wahl
hineinzuversetzen und gleichzeitig eine
Atmosphare zu schaffen die Aufmerk-
samkeit auf sich zieht. Es ist ein erstes Ein-
tauchen in den Raum, die Atmosphére und
die Materialien.

+41 43 588 01 00 www.neho.ch
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Kommerzielle Verkaufsplane

RESIDENCE

Klare, verstandliche und farbenfrohe X, 2
Verkaufspldanesind injeder Strategie uner- 106.
lasslich, da sie oft die letzten Dokumente i el Y
sind, welche potenzielle Kdufer vor einer 706 I
Kaufentscheidung in der Hand haben.
Sie ersetzen die traditionellen Plane des ® )
. } Seihs B 2
Architekten, welche als Verkaufsdoku s E E%_q o

mente wenig beliebt sind da man sich
damit wenig vorstellen kann.

Interaktive Pline

Der interaktive Plan ist eine ideale Mdoglichkeit,
Kundenaffinitat aufzubauen und Kunden an
ein Objekt zu binden. Es ist ein unterhaltsames
Marketinginstrument schlechthin ; der inte-
raktive Plan ermdglicht es Interessenten, nach
der Auswahl eines Projektes, dieses nach indi-
viduellen Wiinschen in Bezug auf Materialien,
Raum und Dekoration zu gestalten und sich
somit zu eigen zu machen. Interessenten
kénnen diese Plane auf der fiir die Promotion
gewidmeten Website finden.

Shoe Box

Die 3D-Shoebox-Plane sind ein Mittelweg
zwischen dem 2D-Plan und der vollen
virtuellen  Besichtigung. Die weniger
technologisch Versierten werden daher mit
einem Ubersichtlicheren 3D-«Shoebox»-Plan,
deutlich besser angesprochen, statt mit
einer «intensiveren» virtuellen Besichtigung.

PropTech Partners SA +4143 588 01 00 www.neho.ch 9



neho @

/.

Werbeplakat / -banner

WOHNUNGEN
ZU VERKAUFEN

Der Zweck des Werbeplakates ist es, lhnen
eine sichtbare lokale Prdsenz zu ermdglichen.
Von unseren Designern nach Mass
entworfen, ist es das Ziel, die Aufmerksamkeit
potenzieller Kunden auf sich zu ziehen. Nicht
das innovativste unserer Instrumente, aber
eine Marketingunterstiitzung, welche sich
seit langer Zeit bewahrt hat !

Broschiire

Die Broschire ist das Gberzeugende
materielle wie auch visuelle Medium.

Eine stilvolles Dossier, mit welchem
Sie alle Informationen, die lhre Kun-
den benétigen kommunizieren und
gleichzeitig die richtige Atmosphare
schaffen, um den Kunden bei der
Entscheidung zu helfen.

Virtuelles Video

Das Highlight um eine Immobilie zu présen-
tieren: Das virtuelle Video erméglicht es dem
potenziellen Kaufer, die Promotion als Ganzes
wahrzunehmen. Alle Aspekte, sowohl interne
als auch externe werden bei der Prasentation
Ilhres Projekts beachtet. Die beste Losung,
um die Atmosphére, Qualitdt und den Stan-
dort des Projektes zu prasentieren.

PropTech Partners SA +4143 588 01 00 www.neho.ch 10



. Les jardins de Beausobre “neho mmo [ & X

[ [5] KONTAKTIEREN SIE UNS

Chamblandes 27

hamblandes 27 ist
Linien, und
hochwerti hnet. Si by

lligkeit und amilie oder

Freunden geniessen.
i hamblandes 27 eine nti dlung, d

mige und helle Wohnungen beherbergt. Von 2 % Zimmern bis 7 % Zimmern
N y

sind. Grosse Erker,sichere Parkplatze... alles wurde so konzipiert, dass es
taglich Komfort und Bequemlichkeit garantiert.

Eine griine Umgebung,
eine Oase der Ruhe

In u p
‘Wohnumfeld. Der mit grosster Sorgfalt ausgekligelte Landschaftsgarten
besteht aus einer dichten und bunten Vegetation. Die Wohnungen sind
komfortabel, mit schénen Volumen und funktionalen Oberflachen.

Sie werden durch private Gérten erweitert, die von Vegetation
umgeben sind.

10.

Promotions-Webseite

Das Schlusselelement fiir erfolgreiches Marketing! Die Internetseite
Ubernimmt viele Rollen, beginnend mit der Mobilisierung von
potenziellen Kaufern.

Die Internetseite ist der Ort, an welchem Sie alle Informationen nach
Projekten, sowie alle Elemente lhrer Promotion finden kdnnen. Es
ist auch der Ort, an welchem potenzielle Kdufer mit uns in Kontakt
treten und den Kaufprozess beginnen kdnnen. Der Kaufprozess fiir
Ihre Promotion wird vollstéandig von unseren Maklern gesteuert.

PropTech Partners SA +4143 588 01 00 www.neho.ch
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UNSERE DIENSTLEISTUNGEN

Computergrafik Innenbereich Virtuelles Video
Computergrafik Aussenbereich Broschiren

Virtueller Rundgang Werbeplakat / -banner
Kommerzielle Verkaufsplane Promotions-Internetseite
Shoe box

und viele andere Losungen der
Immobilienvermarktung !

Interaktive Plane

Neho Pro erstellt Ihnen einen massgeschneiderten Kostenvoranschlag auf der Grundlage von :

Gewlinschte Dienstleistungen Anzahl Stockwerke
Anzahl Einheiten pro Dienstleistung Fertigstellungsgrad des Innenausbaus
Anzahl zu verkaufender Projekte Fertigstellungsgrad des Aussenbaus

Anzahl Gebaude

PropTech Partners SA +4143 588 01 00 www.neho.ch 12



DIE NOTWENDIGEN
DOKUMENTE UM DIE
PLANUNG ZU BEGINNEN

Ein komplettes und vollstandiges Dossier der
Stockwerkplane (Schnitte und Fassaden),
sowie die Baubeschreibung der verschiedenen
Projekte mit deren Spezifikationen.

Die endglltigen Grundrissplane der
Architekten in den Formaten DWG und PDF.

Die Erlauterungen des Architekten tiber den
Projektentwurf (Hauptmerkmale und Ele-
mente, welche hervorgehoben werden sollen).

Partner die hervorgehoben werden sollen.

Die allgemeinen Merkmale des Projekts, wel-
che der Projekttrager hervorheben mochte.

Gewlinschter Domainname fir die Inter-
netseite, die der Promotion gewidmet ist.

Nachdem Sie diese Elemente zur Verfligung
gestellt haben, ibernimmt Neho die Koordination
des gesamten Projekts : von der Erstellung der
Marketingmaterialien bis hin zum Marketing- und
Verkaufsmanagement lhrer einzelnen Projekte.




2 « VERMARKTUNG UND VERKAUF



VERKAUF
ZUM FESTPREIS

Ein vom Verkaufspreis unabhan-
giger Festpreis fur die komplette
Dienstleistung - bis zum Verkauf.

CHF 9°500.-

pro zum Verkauf stehender Einheit.
Inklusive Steuern.

Marktanalyse

Gesambheitliche digitale
Verbreitung

Interessenten-Management

Neho bietet auch die Méglichkeit, die
Vermarktung lhrer Projekte fiir die
Erstvermietung zu (ibernehmen

1. 2. 3.

0% Provision Erfahrene Experten Eine moderne und einzi-
gartige Dienstleistung

Mit einem festen und Unsere Makler sind spezialisiert in der Schweiz

transparenten Preis von CHF auf die jeweilige geografische

9’500 bieten wir lhnen einen Region. Alle Interaktionen mit Neho nutzt die neuesten

kompletten Maklerservice zu Ihrenpotenziellen Kdufernwerden digitalen Technologien fiir

einem unschlagbaren Preis an. von unseren Neho Maklern eine effiziente Dienstleistung
Ubernommen. Sie erhalten einen und ein optimiertes Kunde-
monatlichen Bericht Uber die nerlebnis.
Geschaftsaktivitaten.

PropTech Partners SA +4143 588 01 00 www.neho.ch 15



KOMMERZIALISIERUNGSSTRATEGIE

UND VERKAUF

MARKTANALYSE

v Preiskonzipierung mit Hilfe unserer Statis-
tikinstrumente, Vergleichsmethodik und
lokaler Expertise

N4 Studie der konkurrierenden Projekte und
demographische Analyse

UMFASSENDE DIGITALE VERBREITUNG

/  Diegrossten Immobilienanzeigenportale
der Schweiz

v Neho.ch, unsere Internetseite fr Pri-
vatkunden und Kaufer

=

X homegate.ch newhome.ch"

SR

i

KAUFERMANAGEMENT

v

Nachbereitung, Qualifikationen,
Rickmeldungen, Fragen/Antworten

Kundenbesuche und Termine.
Beeindruckendes Erlebnis mit Virtual
Reality-Brillen

Verhandlung und Abschluss des
Verkaufs

Monatliche Berichterstattung

Unterstitzung bis zur Unterschrift vor
einem Notar

Option : Organisation von Tagen der
offenen Tur vor Ort

| g\ h Sowie alle anderen Immobi-
mmoStreet.c lienportale der Schweiz



DIE NEHO-VORTEILE

Ein fester und transparenter Preis

Eine vollstandige, moderne und effiziente Dienstleistung
zu einem sehr konkurrenzfahigen Preis.

Ein Ansprechpartner, welcher fiir den Verkauf und
die Vermarktung lhrer Promotion verantwortlich ist

Minimieren Sie |hren Aufwand und sparen Sie Zeit beim
Verkauf Ilhrer Objekte.

Eine erfolgreiche Dienstleistung

Profitieren Sie von innovativen Losungen und den
neuesten Techniken der Immobilienvermarktung.
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